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ManagerprofilManagerprofil

Kontakt

T +49 151 46487640

E kevin.killich@taskforce.net

Qualifikationen
• Bachelor of Arts Betriebswirtschaft 

(B.A.)
• Systemischer Coach (QRC)
• MHFA 

Sprachen

Deutsch

Englisch

Leistungsschwerpunkte

• Über 15 Jahre Vertriebserfahrung, insbesondere in der Personaldienstleistung
• Key-Account-Management von mittelständischen Unternehmen bis zu internationalen Konzernen
• Umfassende Erfahrung in der Besetzung interimistischer Positionen und kompletter Projektteams in verschiedenen 

Branchen und Vertragsmodellen 
• Verhandlung und Abschluss nationaler sowie internationaler Rahmenverträge – inklusive Nearshore-Kooperationen
• Strategische Beratung zu geeigneten Nearshore-Lösungsmodellen sowie Auswahl und Bewertung externer 

Partnerressourcen
• Teilnahme und Abschluss von Ausschreibungen inklusive Vorbereitung, Erstellung und Durchführung professioneller 

Pitches
• Entwicklung, Implementierung und Optimierung nachhaltiger Vertriebsstrategien
• Aufbau, Weiterentwicklung und Coaching leistungsstarker Teams

Branchenerfahrung
• IT, Engineering, Banking, Versicherungen, Dienstleitung, Öffentlicher Sektor, E-Commerce, Energiewirtschaft, Automotive, 

Sondermaschinenbau, Telekommunikation, Automatisierungstechnik

Managing Partner / Key Account Management

Kevin Killich
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Praktische Erfahrung
07/2019 - 12/2025 Senior Key Account Consultant

Questax Management GmbH, Heidelberg
360°-Dienstleister
• Operatives und strategisches Key Account Management bei großen Key Accounts
• Neukundenakquise und Aufbau von Kundenbeziehungen sowie Betreuung und Erweiterung 

bestehender Accounts
• Ausschreibungsmanagement / Tendermanagement
• Umsatzverantwortung und Kalkulation von komplexen Projekten
• Verhandlung von Vertrags- und Einkaufskonditionen für Einzel- und Rahmenverträge
• Akquise von Projektanfragen und Aufträgen, als auch Koordination der Besetzung
• Identifizierung und Vorauswahl von hochqualifizierten IT-Experten für Projekte mittels Datenbank-

und Internetrecherche, sowie Führung von Vorstellungsgesprächen mit geeigneten Kandidaten
• Betreuung der Berater während der gesamten Projektlaufzeit, um somit für einen reibungslosen 

Ablauf des Projektes zu sorgen
• Durchführung von Schulungen im Vertrieb und Übernahme von Mentoren-Aufgaben

05/2018 - 06/2019 Account Manager
Hays Solutions GmbH Account Manager, Mannheim
Spezialisierter Personaldienstleister
• Neu- und Bestandskundenakquise
• Pflege der Kundenbeziehungen
• Verantwortung der Key-Account-Umsätze
• Umsatzpotenziale analysieren und aufzeigen
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